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نظریة القیمة

اولا:نظریة القیمة 

التفكیر الفلسفي البشري ، وأول ما وصلنا عن الأفكار تحدث المفكرون عن القیمة منذ أن بدأ 

والنظریات في تحدید القیمة كان في عصر الیونان ، فقد توصل أرسطو إلى التفریق بین القیمة 

الاستعمالیة للمادة وھى ما اصطلح علیھ فیما بعد بالمنفعة ، والقیمة التبادلیة لھا وھى ما یحدده لھا 

یق في حد ذاتھ یعتبر تقدماً مھماً في نظریة القیمة في ذلك الوقتالسوق أي السعر وھذا التفر

وقد استمر التفریق بین القیمتین حتى وقتنا الحالي

مفھوم القیمة:

.یقصد بالقیمة مقدار ما تساویھ كل سلعة مقارنة بالسلع الأخرى

القیمةالاستعمالیة :

الفرد على السلع والخدمات اثناء عملیة ھي الاھمیة التي تخلعھا 

استھلاكھ لھا اي استعمالھا لاغراض اشباع الحاجات اي تعبر عن المنفعة

القیمة التبادلیة :

ھي القوة الشرائیة للسلع والخدمات اثناء القیام بمبادلتھا في السوق مقابل الحصول على السلعة 

. الاولى

نطاق القیمة التبادلیة فقط ؟ سؤال : لماذا انحصر اھتمام الاقتصادیون في

نتیجة عدم ثبات المنفعة وتغیرھا بتغیر حاجة الفرد لھا من جھة وبتغیر الفرد ایضا من : الجواب 

جھة اخرى لذلك تم وصف القیمة الاستعمالیة بانھا شخصیة او ذاتیة 



سؤال : بماذا تقاس القوة التبادلیة للسلعة ؟

: الجواب 

الاثمان النسبیة نسبة للسلع والخدمات الاخرى: اولا 

الوحدات النقدیة ویعرف بالسعر او الثمن : ثانیا 

ما اھمیة القیمة الاقتصادیة : سؤال: 

:تبرز اھمیة السعر في الحیاة الاقتصادیة في نقطتین ھامتین 

:الجواب 

ان تحدید اسعار خدمات عناصر الانتاج في اسواق الموارد الاقتصادیة تعني تحدید مستوى :اولا 

.مجموع الدخل القومي = صر ومجموع ھذه الدخول الدخول التي یحصل علیھا مالكوا ھذ العنا

.ان تحدید اسعار السلع والخدمات المختلفة یعني في النھایة تحدید القدرة الاستھلاكیة للافراد:ثانیا

ان من الواضح ان ارتفاع سعر سلعة معینة وبفرض ثبات مستوى الدخل

یؤدي الى انخفاض القدرة الاستھلاكیة لمستعملي السلعة وبالعكس فان انخفاض اسعارھا تعني 

ارتفاع مقدرتھم الاستھلاكیة لھا .

تطور نظریة القیمة:

مرت نظریة القیمة بتطورات كبیرة استقرت على ما ھي علیة الان منذ اوائل القرن الحالي ویمكن 

:تلخیص اراء الاقتصادیین ضمن الاتجاھات التالیة 

اولا": النظریة التقلیدیة للقیمة

على جانب العرض في تفسیر القیمة معتقدین ان قیمة السلعة تتحدد بعامل واحد فقط ھو الاعتماد

:تكلفة الانتاج وینقسم القائلون لھذ النظریة الى فئتین 

أ-فئة ترى ان القیمة تتحدد بتكلفة جمیع عناصر الانتاج التي حددھا ادم سمث ( الارض ، العمل ، 

وراس المال )

ب-فئة یتزعمھا ریكاردو ثم اخذ عنھ كارل ماركس یرون ان قیمة السلعة تتحدد بتكلفة عنصر انتاجي 

واحد ھو العمل .



سؤال : ماھي الانتقادات التي وجھت للقائلین لھذه النظریة ؟

ان الوجھتین تركزان على جانب العرض فقط وتھملان جانب الطلب اي تھمل دور المنفعة 

للتقلبات الحاصلة في قیمة سلعة ما رغم ثبات تكلفة ” تفسیراان وجھتي النظر لایمكن لھما ان تقدما 

. انتاجھا 

ثانیا:النظریة الشخصیة للقیمة :

الاعتماد على جانب الطلب في تفسیر القیمة معتقدین ان قیمة سلعة ما تتحدد بعامل واحد ھو المنفعة 

قیمة اكبر ایضا وبالعكس وبموجب ھذا الراي فان السلعة ذات المنفعة الاكبر لابد وان تكون ذات 

سؤال ماھي الانتقادات التي وجھت للقائلین لھذه النظریة؟

انتقاد ھام عرف في الادبیات الاقتصادیة باسم لغز القیمة ان من الممكن ان تكون لسلعة ما منفعة 

كبیرة وتكون ذات قیمة منخفضة كالماء كما قد تكون سلعة ذات منفعة منخفضة في حین تكون ذات 

.ماس قیمة عالیة كال

لذا ضعف الاعتماد على المنفعة على كاساس للقیمة  

ثالثا:نظریة العرض والطلب

وھذه النظریة قدمھا في اوائل القرن العشرین الفرد مارشال وتفسر ھذه النظریة القیمة بالاستناد 

الى تفاعل كل من جانبي العرض والطلب معا معتقد ان لكل من المنفعة من جھة وتكلفة الانتاج من

. جھة اخرى دورا في تحدید القیمة 

الطلب
یقصد بالطلب الكمیات المطلوبة من سلعة معینة لیس من قبل شخص معین بل من قبل مجموعة من 

.الاشخاص 

: ھو الكمیات التي یكون المستھلكون راغبین وقادرین على شرائھا من السلعـة أو الخدمة  الطلب

.“ عند مختلف الأثمان المفترضة لھا 

وبذلك یكون الطلب ھو الرغبة المدعمة بالقدرة على الشراء

اھم النقاط التي یتضمنھا تعریف الطلب:



اولا :الطلب :ھي عدد الكمیات المطلوبة من قبل المستھلكین عند كل ثمن من الاثمان الافتراضیة 

للسلعة ولیس كمیة واحدة فقط .

. اي لابد من التفریق بین بین جدول الطلب والكمیة المطلوبة

ثانیا": یقصد بالطلب لیس الكمیات التي یرغب المستھلكون شراءھا وانما الكمیات التي یرغب ویقدر 

او یستطیع المستھلكون شراءھا

ثالثا": الاثمان او الاسعار تعكس المنفعة التي یتوخى المستھلكون تحقیقھا مقابل الكمیات التي 

یطلبونھا عند كل سعر او ثمن من الاثمان المحتملة للسلعة .

وحدة بالیوم  ان تكون الكمیات مقرونھ بفترة زمنیة محددة مثلا ( الكمیة المطلوبة 100 رابعا": لابد

او الشھر او السنة .....الخ ) 

خامسا" :التعریف یفترض ثبات العوامل الاخرى اي ( تغییر الكمیة المطلوبة لا یتاثر الابتغیر الثمن 

فقط )

قانون الطلب :

والكمیة المطلوبة كمتغیر تابعھو العلاقة بین الثمن كمتغیر مستقل 

وحدة اما اذا الرتفع 100دنانیر فان الكمیة المطلوبة 10ھذا یعني اذا كان ثمن الوحدة من سلعة 

وحدة وھكذا وصولا الى ثمن 90دینتر فان الكمیة المطلوبة سوف تنخفض لتكون 11الثمن الى 

) 4-1(علیھا كما في جدول الطلب دینار تكون الكمیة المطلوبة صفر اي انعدم الطلب20الوحدة 

جدول الطلب 

ھي الكمیة المطلوبة واحدة فقط من الكمیات المطلوبة 

من السلعة أو الخدمة عند الأثمان المستھلكتوضح الكمیات التي یطلبھا قائمةاو ھو عبارة عن 

:على النحو التالي . المختلفة 

الثمن : ث 
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:منحنى الطلب 

والتي تمثل الأثمان المختلفة المفترضة للسلعة ھو عبارة عن المنحنى الواصل بین النقاط المختلفة 

.أو الخدمة والكمیات المطلوبة عند كل ثمن  

ومنحنى الطلب ھو تعبیر عن الارقام الواردة بجدول الطلب بشكل بیاني اي ھو صورة بیانیة لقانون 

.الطلب 



سؤال : ماذا یفسر شكل منحنى الطلب ؟

ان انخفاض سعر سلعة یجذب المشترین جدد لھذه السلعة وھم المشترون الذین لم یمكن :الجواب 

.بامكانھم شراءھا عند الاثمان المرتفعة لھا 

ان انخفاض الثمن یحفز المشترین القدامى على زیادة الكمیة التي یطلبونھا من 

السلعة 

سؤال :ماھو السبب الذي یحفزالمشترین القدامى على زیادة الكمیة التي یطلبونھا من السلعة في حال 

انخفاض الثمن ؟؟

ان انخفاض الثمن یؤدي بفرض ثبات الكمیة التي یطلبونھا الى انخفاض كمیة النقود التي : الجواب 

الحقیقي یعادل الفرق بین قیمة السلعة قبل یدفعونھا كثمن لنفس الكمیة وھذا یعني ارتفاعا في دخلھم

.الانخفاض ثمنھا وبعد انخفاض ثمنھ 

كذلك ان انخفاض الثمن یجعل المستھلكین یسعون الى احلال السلعة التي انخفض ثمنھا محل السلعة 

.والتي لاتزال اثمانھا ثابتة ) المنافسة ( البدیلة 



محددات الطلب :

اولا : عدد المستھلكین

یادة السكان او نقصھم اثر في تغیر عدد المستھلكین وھذا یؤدي في احداث تغیرات في الكمیة ان ز

.المطلوبة من سلعة معینة حتى ولو بقى الثمن الذي یباع بھ ھذه السلعة ثابتا 

ثانیا: دخول المستھلكین

تعني زیادة مقدرتھ الشرائیة وبالتالي تزید الكمیة التي العلاقة ھنا طردیة ، زیادة دخل المستھلك 

یطلبھا من السلعة أو الخدمة ، والعكس إذا انخفض الدخل تقل قدرة المستھلك الشرائیة فیقلل من 

.الكمیة التي یطلبھا من السلعة أو الخدمة 

ثالثا:اذواق المستھلكین

قد تتغیر في صالح السلعة فیزداد اقبال تتقلب اذواق المستھلكین تجاه سلعة بین فترة واخرى و

المستھلكین علیھا او تتغیر لغیر صالحھا فینصرفون عنھا رغم عدم حدوث اي تغیر في الاثمان 

وسبب تغیر في الاذواق برامج الدعایة والاعلانات او تغیر اذواق المستھلكین تجاه ازیاء معینة 

رابعا : توقعات المستھلكین :

ویحدث . ید الطلب علیھا عند ارتفاع ثمنھا خوفاً من ارتفاع أكبر في المستقبل حالة السلع التي یز

.للسلع الاستھلاكیة ات الحروب والأزمات خاصة بالنسبةذلك غالباً في أوق

خامسا : اثمان السلع الاخرى

ھنالك علاقة طردیة بین الطلب على سلعة معینة واثمان السلع البدیلة الاخرى 

سادسا :السلع المكملة

فالعلاقة بین الكمیة المطلوبة من . السلع المكملة وھي التي تكمل بعضھا البعض في الاستھلاك 

.السلعة وثمن السلعة المكملة لھا علاقة عكسیة سالبة 


